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Vertrauen e Kompetenz e Unabhangigkeit

Sicher ist unser personliches Engagement einer der Hauptgrinde,
warum uns so viele renommierte Kunden Uber Jahre hinweg
die Treue halten. Denn sie wissen: ,Man kennt sich — man vertraut sich.

Jochen Raps, Spezialist fir Kapitalanlagen

Wir legen unseren Schwerpunkt nicht auf aggressiven Vertrieb
oder auf Power-Selling. Wir sind offen und ehrlich und sagen
unseren Kunden, wenn es einmal keine geeignete
Versicherung geben sollte. Das macht unsere Authentizitat aus.

Christian Weil3, Spezialist fir biometrische Risiken






Unsere Prinzipien: Vertrauen, Kompetenz, Unabhangigkeit.

Lebens- und Arbeitsbedingungen veréndern sich stédndig. Herausforderungen wie das
eigene Heim, eine plétzlich eintretende Berufsunféhigkeit oder der Familienzuwachs
erfordern Lésungen — schlieBlich braucht jeder eine lebenslange Versorgung.

Genau aus diesem Grund fragen wir uns téglich: Welchen Beitrag kénnen wir unseren
Kunden spezifisch in ihrer Situation als Lésung bieten? Welche Aufgaben sind zu meistern,
um nachhaltig erfolgreich mit ihrem Vermdégen zu wirtschaften? Wie erreichen wir Inflations-

schutz, Risikostreuung und gute Ertragschancen?

Die Antworten sind so vielféltig und verschieden wie die Menschen, die wir betreuen.
Dennoch stehen wir hinter einem gemeinsamen Anspruch: Als freier unabhéngiger Finanz-
makler sind wir niemandem verpflichtet, auBer unseren Kunden. Wir finden die passge-
naue Losung fir ihre Lebenssituation — mit unserer Zeit, unserer Umsicht und letztlich

unserem Wissen.

R&W Finanzservice Franken: Wir arbeiten Hand in Hand.

Wir, das sind: Jochen Raps - Spezialist fir Kapitalanlagen — und Christian Weil3 — Spezialist
fur biometrische Risiken. Zusammen genommen bieten wir Uber 30 Jahre Erfahrung vor
allem in den Bereichen Absicherung biometrischer Risiken, Vermdégensverwaltung und
Altersvorsorge. Die optimale Ergdnzung unserer Kompetenzen ist der Grund, warum wir
ein gemeinsames Biiro aufgebaut haben.

Unsere Ziele: Absicherung lhres Lebensstandards sowie individuelle Ldsungen, um lhr
Vermodgen inflationsgeschitzt und zielsicher anzulegen. Fur diesen Zweck nutzen wir ein
starkes Netzwerk und arbeiten mit kompetenten Partnern zum Beispiel im Bereich Re-
search zusammen.

Unser Spezialwissen hilft uns, in den spezifischen Marktbereichen fir Sie optimal handeln
zu kdénnen, denn: So entwickeln wir Uberzeugende Argumente, die wir dann fir unsere
Kunden ausspielen. Selbstverstandlich decken wir ein groBes Produktportfolio ab, das
Ihnen nur unabhangige Finanzpartner bieten kénnen.
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Kapitalanlagen aus
der Praxis

Bei der Analyse der Kapital-
anlagen eines Kunden fiel auf,
dass er bereits Uber ein beste-
hendes Wertpapierdepot im
sechsstelligen Bereich verfiigte.
Dafiir bezahlte er jedes Jahr
mehrere hundert Euro an
Depotgebuhren.

Nach dem Ausarbeiten einer
neuen Depotstrategie wurde
sein neues Depot bei einem
unserer Premiumpartner umge-
setzt. Vorteil: Die neue Bank
verlangt vom Kunden kein
Depotfihrungsentgelt und der
Kunde spart mehrere hundert
Euro im Jahr!

Investmentfonds
Vermogensverwaltung

Spezialist fur Kapitalanlagen.

Die richtige Kapitalanlage ist die ideale Chance, sich eine ausgewogene Mischung zwi-
schen Sicherheit und Rendite des angelegten Kapitals zu sichern. Am Kapitalmarkt gibt
es mittlerweile eine enorme Vielfalt an Anlagemdglichkeiten, die sich jedoch stark von-
einander unterscheiden und auf unterschiedliches Anlageverhalten ausgerichtet sind.
Wichtig ist deshalb vor allem, die passgenaue Geldanlage fir sich zu finden. Dabei bin

ich lhnen gerne behilflich.

Herangehensweise

Basierend auf einer eingehenden Analyse der jeweiligen persdnlichen Kundensituation
erarbeite ich flr Sie eine individuelle Kapitalanlagestrategie. Dabei greife ich auf Research
und Angebote der bedeutendsten Institute und Gesellschaften weltweit zurlick. Insbeson-
dere meine Moglichkeit, fur jede Idee den glnstigsten Weg unabhangig von Bankinteressen

auszuwéhlen, bringt Ihnen als Kunden einen deutlichen Mehrwert.

Immobilienfonds

Aktienanleihen

Direktinvestments Discounter

unternehmerische Betelligungen

Steuerfreiheit

Private-Equity
Bonus-Cap

Kunde Produkte

weltweit

Eine Kapitalanlage bietet Rendite,

Sicherheit, Verfiigbarkeit und Bequemlichkeit

Uber die NFS Netfonds Financial Service GmbH bieten wir ihnen eine
umfassende Produktpalette im Bereich Investmentfonds, unternehme-
rische Beteiligungen und Zertifikate. Durch unser ServiceFee Modell

erreichen Sie eine transparente Kostenstruktur und Ubersichtlichkeit. {

Nutzen Sie auch die schnelle und kostenglinstige Orderabwicklung bei
Aktien, Anleihen und ETFs.

Gold & Silber

Unternehmernetzwerk

Service-Fee-Beratung

Zuwachsanleihen

Girokonto

Private Banking

Wertpapiere

Jochen Raps

Altersvorsorge




Harald Haering: Unser Partner als Baufinanzierung aus

| Spezialist fir Finanzierungsplane. Griinde fiir ein Finanzierung mit R&W der Praxis

il Eine Bank unterbreitete einem
i Ihr Ziel ist ein Haus fur die junge Familie, ein Altersruhesitz, betreutes langjéhrigen Kunden flr sein
Bauvorhaben einen Finanzie-

uber 100 rungsvorschlag mit KFW-,
Partnerbanken Bauspar-, Wohnriester und
Bankdarlehen.

{ Al Wohnen in Deutschland oder eine Photovoltaikanlage? Damit Sie lhre

komplette ein individuelles

4 Wiuinsche verwirklichen kénnen, stehe ich Ihnen mit rund vierzig Jahren Unabhingigkeit Finanzierungskonzept

Berufserfahrung bei Neufinanzierung, Bau, Kauf, Modernisierung oder

Umschuldung tatkraftig zur Seite. :
Das Ergebnis: Das KFW-

Programm war falsch. Die Be-

Sorgenfrei ins eigene Zuhause Das Wichtigste: Ihre Wiinsche — meine Ziele lastungen erhéhten sich um
30% durch das Bauspar-

Der Bauherr kann bei richtiger Entscheidung zur Eigenheimfinanzie- Zinsen, Tilgung und Zukunftssicherheit sind immer wichtige Aspekte der Eigenheimfi- darlehen. der Bankzins war
—— rung viel Geld sparen. Fehlentscheidungen kénnen den Traum vom nanzierung. Eine optimale Finanzierung hangt aber nicht nur vom Zinssatz ab. Die Sonder- um 0,6% zu hoch. Bemerkens-
Eigenheim zum Alptraum werden lassen. Daher ist meine persénliche tilgungsmdoglichkeiten und die Inanspruchnahme von Férdermitteln spielen ebenfalls wert: Der Sohn des Kunden
erhielt sechs Monate spater
== Beratung unser erster Baustein fUr ein tragfahiges Konzept und eine eine wichtige Rolle. Gemeinsam erarbeiten wir ein individuelles Finanzierungskonzept P

fur eine andere Finanzierung

Finanzierungslésung, bei der lhre Interessen im Vordergrund stehen. fur lhr Traumobjekt. das gleiche Model.

uber 100 Partnerbanken

- 4 Darleh Betreutes \Wohnen Z| ﬂSb| N d UnN g
orwar arienen . bis zu 35 Jahren moglich
bis 60 Monate KFW PhOtOVOltaJ k °

Bautragerfinanzierung individuelle Finanzierungskonzepte

Altersruhesitz
zum Beispiel in Spanien oder Portugal

personliche Beratung

-abo Bausparfinanzierung

Harald Haering



Die Versicherungsunterlagen im Griff.

Sie kennen das sicher: Vor lauter Informationen und Unterlagen versinkt man leicht im
Dokumenten-Chaos. Die Ablage von Versicherungs- und Vorsorgeunterlagen ist ein Buch
mit sieben Siegeln? Post von Versicherungen, Bausparkassen und anderen Finanzdienst-
leistern landet unsortiert in einer Schublade. Schnell ist der Uberblick verloren. Wir kennen

das von unseren Kunden und bieten Abhilfe mit unserem Biroservice Franken.

Unsere Kernidee beinhaltet die Verwaltung und Pflege lhrer physischen Unterlagen. Wir
archivieren und sortieren alle wichtigen Dokumente inklusive spezifischer Detailinformati-
onen, bevor sie digitalisiert werden. Das schafft mehr Ordnung und Transparenz flr Sie.
Ihren digitalen Finanz- und Versicherungsordner kdnnen Sie dann in einem Online-Portal

oder per App abrufen.

* ¥ %

Premium Plus

lhr digitaler Finanz- & Versicherungsordner

Unseren Buroservice kdnnen Sie in verschiedenen Varianten nutzen. Wir tbernehmen die
Verwaltung lhrer bestehenden Vertrdge im Kundenportal oder bearbeiten jéhrlich lhre
kompletten Finanzunterlagen. Unser Premium-Plus-Paket beinhaltet die fortlaufende und
aktive Pflege ihrer postalischen Korrespondenzen per Vollmacht und komplettiert unser

Versprechen an Sie: Rundum sorglos.

‘a h V @ Finanzservic
Franke



,Gerade fUr mich als mittelstandischen Unternehmer mit rund 110 Mitarbeitern und der damit verbundenen
zeitlichen Belastung ist es wichtig und beruhigend zu wissen, dass ich mit Innen einen Partner habe,

bei dem meine private Absicherung bestens aufgehoben ist. Bei lhnen kann ich mir sicher sein,

dass Sie Versicherungsprodukte auswahlen, die tatsachlich zu uns und unseren Lebensumstanden passen.
So ist im Erstfall fur mich und meine Familie eine optimale Versorgung sichergestelit.

R. S. Schmidt

,Lieber Christian, vielen Dank fur Deine kompetente Beratung!
Wir schatzen Deine UnterstUtzung in vielerlei Fragen und wiinschen Dir und
Deiner Familie Alles gute und Gottes Segen!” M. und C. Hartnagel mit Tobias

Unser Netzwerk: effektiv und handlungsféahig.

Uber die Jahre hinweg haben wir ein kompetentes und verléssliches Netzwerk aufgebaut,
um unsere Kunden auch in Spezialthemen wie Gewerberisiken, Sozialversicherungsbe-

freiung oder Nettolohnoptimierung zuverléssig beraten zu kénnen.

Unsere Partner sind: Avens AG, Conav, Doerr Gmb, Harald Haering und Valuecon GmbH.

,Wir schétzen an Herrn Raps, dass er als unabhéngiger Finanzberater und Makler ein Gesamtkonzept flr
| Gewerberisiken | | Nettolohnoptimierung Versicherungs- und Finanzfragen bietet. Bei Herrn Raps haben wir sehr schnell festgestellt, dass
nicht der Profit des Beraters sondern unsere Wiinsche und BedUrfnisse im Vordergrund stehen. Wir haben
inn, im Laufe unserer Zusammenarbeit, als kompetenten, freundlichen und zuverlassigen Ansprechpartner
| Finanzierung |- RV s | Vermégensschadenversicherung kennengelernt und kénnen ihn nur weiter empfehlen!” R. und M. Leitow, KreBberg

,Lieber Christian, wir danken Dir fUr Deine kompetente Beratung, fUr die Analyse
unseres Haushaltsplanes, fUr die Verbesserungs- und Optimierungsvorschlage in Bezug
auf unsere Absicherung. Danke auch fUr Deine Ehrlichkeit und Deine BemUhungen.

Ein echter Service in der ServicewUste Deutschland.” Deine fiinf Schaffiénder

| Rechtsanwalt | | Sozialversicherungsbefreiung




FUr Fragen, ein Beratungsgesprach oder
einen Kaffee schauen Sie gerne bei uns vorbel.
Wir freuen uns auf Sie!




R&W Finanzservice Franken
lhre freien Finanzmakler in Franken

LuitpoldstraBe 12 | 91550 Dinkelsbtihl
Tel: 09851 582528-0 | Fax: 09851 582528-28
finanzservice-franken.de
info@finanzservice-franken.de

Offiziell eingetragen in das Vermittlerregister unter www.vermittlerregister.info



